ANSOTEC

High Technols

at Performance

Oferfa de empleo

Technical Sales &
Business Development

En Ansofec seguimos creciendo y buscamos
incorporar una persona para la posicion de
Technical Sales & Business Development, que
nos ayude a impulsar el crecimiento y la
expansion de nuestro negocio.

Buscamos un perfil con visién comercial,
capacidad para generar nuevas
oportunidades y experiencia desarrollando
negocio y relaciones con clientes B2B en
entornos industriales, con capacidad para
comprender sus necesidades y trasladarlas a
soluciones técnicas.

¢CUAL SERA TU MISION?

Impulsar el desarrollo de negocio de Ansotec,
identificando nuevas oportunidades,
desarrollando relaciones comerciales con clientes
y participando en la definicién de soluciones
técnicas adaptadas a sus necesidades.

(QUE HARAS?

Analizar el mercado e identificar nuevas
oporfunidades de negocio.

Detectar necesidades de clientes y sectores en los
que podamos desarrollar nuevas oportunidades.

Desarrollar nuevas relaciones comerciales y
oportunidades de negocio.

Gestionar y desarrollar la cartera de clientes y
oportunidades comerciales.

Mantener una relacion cercana con los clientes,
entendiendo sus necesidades y detectando nuevas
oporfunidades de colaboracion.

Participar en el proceso comercial, desde la
identificacion de la oporfunidad hasta la negociacion
y cierre.

Comprender las necesidades técnicas del cliente y
frabajar junto con los equipos de Ingenieria para
plantear soluciones adaptadas.

Preparar y presentar propuestas comerciales y
técnicas.

Coordinarse con Ingenieria, Produccion, Compras y
Finanzas durante el desarrollo de las oportunidades.

Participar en la negociacién de condiciones
comerciales, confratos y acuerdos.

Realizar seguimiento de oporfunidades, proyectos y
clientes.

Analizar resultados e indicadores comerciales y
proponer acciones de mejora.

:QUE BUSCAMOS?

Formacién técnica, preferiblemente en Ingenieria
Industrial, Ingenieria Mecdnica, Ingenieria Eléctrica,
Electronica o similar. Se valorard formacion
complementaria en gestién comercial o desarrollo de
negocio.

4-5 afos de experiencia en desarrollo de negocio,
ventas ftécnicas, ventas B2B, gestion de cuentas o
posiciones comerciales similares.

Experiencia en entornos industriales,
independientemente del sector. Valoraremos
especialmente experiencia en sectores como
agroindusftrial, quimico, alimentacién, energia,
fabricacién o similares.

Experiencia o conocimiento comercial de la zona de
Andalucia Oriental y sur de Castilla-La Mancha.

Capacidad para comprender necesidades ftécnicas y
frasladarlas a soluciones de valor para el cliente.

Capacidad para desarrollar relaciones comerciales y
gestionar clientes de forma auténoma.

Orientacion a resultados, capacidad de andlisis y
visién de negocio.

Buenas habilidades de comunicacién, negociacién y
presentacion.

Disponibilidad para realizar vigjes y visitas
comerciales de forma recurrente.

:QUE OFRECEMOS?

Salario fijo + variable vinculado a objetivos
comerciales.

Vehiculo de empresa para el desarrollo de la
actividad comercial.

Teléfono y ordenador de empresa.

Modalidad principalmente en teletrabajo, con
visitas recurrentes a clienfes y a las oficinas de
Ansotec en Huétor Tdjar (Granada).

Zona comercial: Andalucia Oriental y sur de
Castilla-La Mancha.

Plan de desarrollo profesional y posibilidades de
crecimiento dentro de la compafia.

Incorporacién a una empresa tecnolégica en
crecimiento, con participacion directa en el
desarrollo y expansiéon del negocio.

Si fienes experiencia en venta técnica y desarrollo
de negocio en entornos industriales y te motiva
identificar oportunidades, entender las
necesidades del cliente y convertirlas en
proyectos, nos gustaria conocerte.

ENVIANOS TU CANDIDATURA Y HABLAMOS,



